3H | LEISTUNGSPROFIL

3H begleitet als EigentUmer- bzw. Bauherrenvertreter den Auftraggeber hinsichtlich einer Beratung,
Organisation, Steuerung und Kontrolle, inklusive Kommunikationsprozess, Berichtswesen und
Entscheidungsvorlagen.

Nachfolgende Leistungsmodule mit Schwerpunkten dienen der beispielhaften Ubersicht und sind
nicht abschlieBend. Die Konkretisierung des Leistungsprofils richtet sich nach dem konkreten Bedarf
des Auffraggebers. Die weitergehende Definition der Leistungsinhalte kann vor Beauffragung
abgestimmt bzw. im Zuge des Projektfortschritts angepasst werden.

Leistungsmodul 1 | Transaktionsmanagement

Schwerpunkt ist das Transaktionsmanagement im Rahmen des Ankaufs- und/oder
Vermarktungsprozesses, insbesondere in Bezug auf:

Ankauf

e Transaktionsberatung fir den Ankauf

e Strukturierung und Organisation der Prifungsphase einschlieBlich Datenraum
e Kaufpreisanalyse auf Basis einer Residualwertermittlung

e Begleitung der Verhandlungen bis zum Vertragsabschluss

¢ Nachbetreuung bis zur ObjektUbergabe

e UnterstUtzung bei der Ankaufs-/ Projekifinanzierung

Vermarktung

e Vertriebssteuerung des eigenen Vermarktungsteams und/oder hinzugezogener Makler
e Opftional eigene Vermittlungsleistungen fir den Verkauf- und/oder die Vermietung

e Markt-, Wettbewerbs- und Preisanalyse

¢ Objektdokumentation und Marketingkonzeption

¢ Interessentenansprache und Offentlichkeitsarbeit

e FUhrung der Objektbesichtigungen

e Vorbereitung der Kauf-/ Mietvertrége nebst Anlagen

e Begleitung der Verhandlungen bis zum Vertragsabschluss

¢ Nachbetreuung bis zur ObjektUbergabe
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Leistungsmodul 2 | Projekimanagement

Schwerpunkt ist das Projektmanagement des Projektentwicklungs- und/oder
Objektverwaltungsprozesses, insbesondere in Bezug auf:

Projektentwicklung

e Projektorganisation, Projektleitung und TeamfUhrung

e Erstellung von Projektprdsentationen, -protokollen- und -berichten

¢ Machbarkeitsstudie, Wirtschaftlichkeitsanalyse und Budgetierung

¢ Verhandlungsfihrung und Vorbereitung der Beauftragung von externen Dienstleistern

o Kosten- und Vertragsmanagement

e GrundstUcksaufbereitung und Schaffung der baurechtlichen bzw. planerischen Grundlagen

e Projekt- bzw. Planungskonzeptionierung und -optimierung

e Ausschreibungskoordination, Angebotseinholung und Auftragsvergabe fUr die Bauleistungen

e Ubergeordnetes Controlling der Bauphase, resp. Qualitdtskontrolle, Termin- und Kostenverfolgung
wdhrend der Bauvorbereitung, BaudurchfUhrung und Baunachsorge

e Organisation der ObjektUbergabe und Objektdokumentation

Objektverwaltung

e Beauftfragung und FGhrung der externen Dienstleister

¢ Kaufmdénnisches Objekt-, Kosten- und Vertragsmanagement

e Steuerung der Miet- und Nebenkostenabrechnung

e Mieterbetfreuung

¢ Nachvermietung und Vermietungsoptimierung

¢ Koordination von Ausbau-, Umbau- und RenovierungsmaBnahmen
e Steuerung technisches Gebdudemanagement und Betriebsabldufe
¢ Mdangelmanagement
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